附件二：

中国调味品协会经销商分会的业务范围

经销商分会负责全国调味品经销商的行业管理工作，接受政府委托，推动行业发展，向政府反映经销商的愿望和要求；促进调味品生产企业与经销商的结合与共赢。在政府、经销商和生产企业之间发挥桥梁和纽带作用，重点做好为经销商的服务工作，从而促进我国调味品生产与市场的繁荣与发展。其具体业务如下：

（1） 制定行规行约，规范行业行为，建立行业自律机制，组织贯彻实施并进行监督。参与资质认证，提高行业素质，营造公平、守信的经营体系，对于不守信的企业，将进行内部通报；组织培训经销商营销理念，引导经销商健康发展。

（2） 维护会员企业利益，协调会员与上下游的关系，打击侵权和不诚信行为，提供法律咨询服务，保障会员企业的合法权益。

（3） 协调会员关系，通过内部磋商协调会员之间的矛盾，并整合内部行业资源，促进竞争与合作关系的建立。

（4） 研究行业营销活动的发展方向，制订行业营销发展战略，优先提供调味品市场信息、产品信息和培训信息，促进会员和调味品生产企业的交流和贸易合作，提供贸易咨询和服务。

（5） 组织会员交流，出国考察，组织会员参加国内外博览会，交易会，为会员企业开拓市场提供帮助。

（6） 完成政府委托的各项工作和行业规划，同时向政府反映会员企业的愿望和要求。

（七）承担政府部门委托的其他任务。

